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St fokus pa jeres online salg eller produktion '+

Med Nordic Leadership kan | fa kortlagt jeres digitale muligheder og lasninger.:
Fa konkret radgivning og syn for sagen F@R | gar ud og investerer digitalt.
-
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Fa del i Erhvervshusenes L
puljekroner i projektet SMV:Digital:

Fa en voucher pa 25.000 kr
til kortlegningen

Fa tryghed til at vaelge det rette ERP-system

Er der mangler i det ERP-system | har, eller er i tvivl om | kunne fa
et som passer bedre?

Med Nordic Leadership som din uvildige radgiver, og puljekroner-
neiryggen, kan | fa hjeelp til behovsafklaring og til at vaelge det
rette system og leverander. Fjern frygten for at vaelge det forkerte
system, og bliv klaedt pa til trygt, at kunne handtere alle led fra
kravspecifikation til implementering.

Lars K. Larsen
ERP, Drifts- og Proceskonsulent

eller

Digital salg- og markedsfgringshjlp

Er jeres online salgskanaler blevet en nedprioriteret opgave, og
har I sveert ved at gennemskue, hvor | skal legge jeres tid og
penge?

Mange virksomheder kemper med deres digitale salg og
markedsfering. Det er blevet uoverskueligt og svert at folge
med. For hvor far man egentlig mest for sine penge og hvad
passer overhovedet til os og vores kunder?

Fa kortlagt jeres muligheder og bliv styrket i, hvordan | bedst
gger salget online inde for jeres budgetramme. Malene Palmgren

Salgs- og Marketingstrateg



For

Hvad far du i et digitalt
marketingprojekt for

ar du daekket

dine konsulentudgifter og far:

1.

Telefonisk interview eller made med klarlegning af behov og
fremtidsplaner

Hjlp til at sage puljekroner

En undervisningsdag d. 14. november 2019, kl. 10.00 - 15.30

i Kebenhavn, om salg via online markedspladser, muligheder og
udfordringer (obligatorisk dag som afholdes af Erhvervshusene, men
hvor vi ogsa deltager)

Workshopdag med Malene Palmgren, fra Nordic Leadership. Pa
dagen arbejder vi med kortlegning af jeres online salg og marketing,
kigger efter forbedringsmuligheder og ser pa jeres udfordringer som
virksomhed og branche.

Vi kommer ogsa rundt om bl.a. kundetyper, mulige digitale lasninger
og ikke mindst jeres konkurrenter. Tid og sted for workshoppen aftales
naermere.

En kort pracis rapport, udarbejdet pa baggrund af workshoppens
konklusioner, indeholdende:

- Kort opsummering jeres muligheder og anbefalinger

- Forslag til en eller flere leveranderer til de opgaver og ting | ikke kan
lgse selv

-Top 3 aktiviteter som | med fordel kan igangsatte efter projektets
afslutningen

- Afklaring pa jeres digitale salgs- og marketingmuligheder i forhold
til jeres budget og ambitionsniveau

- Et skema med minikonkurrentanalyse

- Et drshjul, hvor | kan se alle jeres nuvaerende og kommende online
salgs- og marketingaktiviteter.

puljekronerne?

Teenk ikke over det

for lenge, puljekronerne
gar hurtigt!

Er du intersseret i at hore mere, eller
vil du blot i gang med samme?

For digitalt marketingforlgb, kontakt:
Malene Palmgren

TIf 3014 3001.
mp@nordicleadership.dk




1.

For
dine konsulentudgifter og far:

Kom ERP tvivlen til livs!
Hvad og hvem skal jeg
vaelge?

Telefonisk interview eller made med klarlegning af
behov og fremtidsplaner.

Hjalp til at sege puljekroner

Analysefasen

Her gennemgdr vi jeres vaerdikade med ledelse og
udvalgte medarbejdere. Vi drafter hvor ERP kan optimere og
effektivisere processerne samt forbedre kommunikationen
med kunder, og leverandagrer.

Kravsspecifikation og leverandgrscreening
P& baggrund af analysefasen udarbejdes en ERP-

kravsspecifikation, baseret pa nuvaerende og fremtidige Tank |kke over d@t

behov. Ud fra denne kortlaegning vil vi sammen udvaelge

2-3 relevante systemer der skal kontaktes og aftales fO I I 2N g e, p u IJ e krO nerne

preesentationsmeder med. Alle leveranderer modtager

kravsspecifikation, s de kan forberede sig pé netop jeres g ér h u r‘t| gt|
behov. ’

Presentationsmoder og tilbud

P& preesentationsmaderne fremvises systemernes
muligheder og brugerflade, og vi matcher om systemet
opfylder jeres behov. Herefter indhentes tilbud, de

gennemgades med jer og sammen foretages konklusioner Er du intersseret i at hare mere, eller
om, der skal indhentes yderligere tilbud eller om ét af de vil du blot i gang med samme?
modtagne tilbud kan accepteres.
For ERP-forlgb, kontakt:
Hele forlgbet samles i en rapport til SMV-digital og til
jeres interne brug. Lars K. Larsen \
TIf 2228 4668

Iki@nordicleadership.dk i,




